Obchod podle prirozenéeho radu

Vétsina modernich firem uzkostlivé sleduje pouze pocty transakci, tabulky a uzavrené obchody. Naprosto pritom ignoruiji
skrytou dynamiku toho, jak se u obchodu citi klient a samotny obchodnik. Agresivni a manipulativni prodejni techniky sice
mohou narazove zvysit prodeje, ale spolehlivé zabijeji dlouhodobou loajalitu. Na tomto seminari si ukazeme, jak vést
obchodni jednani v souladu s prirozenym radem. Zjistite, proC nesmysine slevy a darky klienty podvedome odrazuji, misto aby
je pritahly, a jak z nich nevédomky délate dluzniky. Naucite se, jak neziskavat jen transakce, ale skute¢nou ddvéru. Zakaznik,
ktery k vam ma prfirozenou dlvéru, s vami totiz zUstane i v dobach hlubokych krizi a s lehkosti odrazi podbizivé nabidky vasi

konkurence.

PRINOS PRO KOHO JE URCENY

* Zména paradigmatu z ,lovu transakci" na budovani skutecné a * Pro majitele firem, obchodni feditele a prodejce, kterym u klientd chybi
pfirozené diveéry dlouhodoba loajalita

* Pochopeni skryté dynamiky, proC darky a plosné slevy vase klienty ve * Pro obchodniky, ktefi jsou vycerpani z agresivnich, manipulativnich a
skutecnosti odrazuiji na silu tlacenych prodejnich postupt

* Navod, jak vést obchodni jednani podle prirozeného radu a bez * Pro podnikatele a firmy, kterym zakaznici utikaji ke konkurenci i pres
manipulacnich technik nabidnute slevy Ci benefity

* Ziskani strategie, jak si udrzet klienty i v krizich a pfi tlaku levnéjsi * Pro lidry, kteri chtéji budovat stabilni byznys postaveny na pevnych
konkurence vztazich, dlvére a zakonu vyrovnani

* ZvysSeni dlouhodobé loajality zdkaznikl i vnitfni spokojenosti vasich
obchodnik{

PRIHLASKY:

obchod.prirozenyrad.cz




